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Coexistencia de modelos
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“No intentes cambiar
un sistema,
construye uno nuevo

que haga que el
anterior se vuelva
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'Hl crecimiento  econOmico ocurre
cuando las personas reorganizan os
recursos de manera que se genera

mas valor i

Paul Romer, Economista
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CONCLUSION

Aceleracion = conectividad *
plataforma

La aceleracion del
crecimiento depende de
las caracteristicas de red
y de plataforma del
modelo de negocio.
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Alpha mide el crecimiento geométrico /
aceleracion.

Velocidad mide el crecimiento aritmético.
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Se reparten las cartas de nuevo
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= |las practicas y modelos
economicos basados en
esfructuras horizontales vy
comunidades que transforman
nhuesira manera de vivir, trabajar
y crear
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“BLABLACAR” SIGLO XVIII

Num, 303 1331
K& HESND USRS S WS WS WS WSRO MO RO R
DIARIO DE MADRID,

pxt DominGo 30 pE OcTuBRE DX 1791.

lle del Barco en la lonja.

El Marres proximo sale un co-
che para la Ciudad de Leon con
Gos personas decentes 3 si hubiese
otras’ dos que quieran tomar asien-
to en” ¢l para el mismo pueblo 6
su carrira 4 acndirdn 4 la puerea del
Sol tienda de 1. Hilario Fernan-
dez Valledor junto 4 Ja espaderia,
el que dard razon enm donde han
de rratar de este asurto.

Fno la calle de S. TFrancisco
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INTRODUCCION A LA ECONOMIA
COLABORATIVA

Bibliografia:

Abzrt Catipuerad

De Rachel Botsman a Albert Canigueral Q/ R
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CONFIANZA — CASO BLABLACAR
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CONFIANZA — CASO BLABLACAR

Niveles de confianza

Perfil completo

Solo referencias positivas m

Solo el numero verificado H‘i"ﬂ
Sélo con foto (LA

Sin foto = desconocido (S

Bla BlaCar

@nacho_mas



CONFIANZA — CASO BLABLACAR

Niveles de confianza

DESCONOCIDOS [p¥)
CONTACTOS DE FB

FAMILIA'Y AMIGOS

*De 0 ("no conflo") a 5 (“confio mucho") B‘a B‘a Ca r
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CONFIANZA — CASO BLABLACAR

Pasajeros transportados

Bla Bla Car

2007 2008 2012 2013
D..AM. 3geb DREAMS
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EJEMPLO
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@RobinChase

Everything that can
become a platform will
become a platform
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EL CIUDADANO PRODUCTOR

> Cambia papel de la ciudadania en la sociedad

Consumidor/ .,.Co-

Usuario Productor

cliente propietario?
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> Preguntas
> Debate
> Feedback

i GRACIAS!
@NACHO_MAS

NACHO@OUISHARE.NET

n HIXPI' Bajo licencia Creative Commons by Francisco Rodriguez @pakobautista@nacho_mas
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Sectors _, Economia = Emprenedoria i
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7 cmergentes L4 Desenvolupament ﬁ empresarial s
4 r Sostenible w

b'\ F-“
s I = - n—:ﬂ' A J,‘-— .; { e

pa7 G

FINANCAMENT o INTERNACIONA INNOVACIO ! IGUALTAT
LITZACIO I

i
<]
-




CONFE
RENCIES Jig






fpr_’_,"‘,,"fTRO;"o'_"”c"‘
disfruta
-amparte



STRONGMICA

waload

APP GA

g2 Gratuita Free ba




+O0CUS
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Comunitat Valenciana
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