
OBJETIVO

Valencia, 30 de noviembre y 1 de diciembre



2. El análisis de viabilidad 
de nuestro plan de negocio

14h15 Pausa-Almuerzo

15:15 - PREPARANDO UNA PROPUESTA 
DE ÉXITO EN FASE 1 (cont.)

    CASO PRÁCTICO 3. Elaboración del modelo de Ne-
gocio. 

3. ¿Individual o en Consorcio?, ¿subcontrataciones? ¿comercia-
lización? Requerimientos y errores habituales. Información clave en 
Anexos.
4. Del “Good to very good” al “Very good to excellence” en fase 1
5. Cómo sacar partido al “Overall perception”
6. Criterios de revisión antes de la presentación.
7. Presentación en el portal del participante.
8. Gestión y justificación del proyecto (anticipos, costes, etc.).

    CASO PRÁCTICO 4. Pre-elaboración de una propuesta de éxito en Fase 1.

18:15 - Fin de la SESIÓN

09:00 - El INSTRUMENTO PYME FASE 2. CLAVES EN LA PRÁCTICA

a. Estadísticas y análisis 2014-2016. ¡Es el mercado no la tecnología! 
b. Criterios de Elegibilidad y Evaluación. El criterio evaluador en detalle. 
c. Importancia de los resultados de la fase 1 en la memoria de la fase 2.
d.d. Consejos y trucos necesarios para el éxito en esta fase (mercado, com-
petidores, etc.).

      CASO PRÁCTICO 5. Análisis del informe de evaluación de una propuesta 
en  Fase 2.

09:30 - PREPARANDO UNA PROPUESTA DE ÉXITO EN FASE 2

1. La memoria de fase 2 paso a paso. ¡Qué contar y cómo en 30 hojas!
2. La entrevista personal con la CE. Formato non-pitch y protocolo previsto.

11:15-11:35 - Pausa-Café

3. El plan de negocio (objeto de la empresa, plan estratégico, mercado, ven-
tajas competitivas, clientes, recursos humanos, capital, etc.).

   CASO PRÁCTICO 6. Análisis del Plan de Negocio de una propuesta 
H2020.

14h15 Pausa-Almuerzo

15:15 - PREPARANDO UNA PROPUESTA DE ÉXITO EN FASE 2  (cont.)
4. ¿Individual o en Consorcio?, ¿subcontrataciones? ¿comercialización? Re-
querimientos y errores habituales. Información clave en Anexos.
5. Del “Good to very good” al “Very good to excellence” en fase 2.
6. Cómo sacar partido al “Overall perception” en fase 2
7. Criterios de revisión antes de la presentación.
8. Elaboración del presupuesto de fase 2
9. Presentación en el portal del participante.
10. Gestión y justificación del proyecto (anticipos, costes, etc.).

   CASO PRÁCTICO 7. Pre-elaboración de una pro-
puesta de éxito en Fase 2.

18:15 - Fin de la SESIÓN

961 209 699
961 209 668

Más informaciónInscripcionesImpartido por: 
Javier Medina 
(Qenergy)

Experto evaluador 
H2020

http://www.seimed.eu/vlx/events/register.asp?eventid=1486

