CvBan

Generando Ecosistema
de Inversion Privada

Pedro Bisbal

S 3 @bisbalp
@/‘ bisbalp@cvban.org

-~




7 GENERALITAT
& VALENCIANA
CDTI
Programas de ENISA
Innovacion Premios Lineas i
Emprendedores Acompaiamiento

Universidad Parquo Proyecto/ Family Multi
Tecnolégico EMmprended@r Office Family Office ~ Venture
o, Capital
Escuela de 3! ¥
Negocio Parque Friends, Fools ) MAB
Cientifico \ \ & Family ~ Sociedades
Inversion FCR
Asociacion
Profesional P RS Bolsa
CEEI'S
Red
Business Angels Private
Patronales Centro Equity
Coworking Business Angels
- >
1 CvBan 3

Idea de Negocio






Trayectoria

punt
\_ Management )

4 V4 N[ N

Asociacion de Business Angels ”
de la Comunidad Valenciana —
L &

CV .0rg

o AN AL

?P??P7




Industrias Desaparecidas

CHRYSLER

N/

Abr 2009

~

Tocadiscos

~

\BLOCKBUSTER

<

\ ¥ //.\/‘\'?\J\v\_
"~ \/) 7

- _/
e )
S /

Sep 2010

Ene 2012



Sec. Industrial

Fotodepilacion
Nanotecnologia

(7))
.
.
o
(7))
-
ge
c
(7))
0
>
()
-
2

Tablet

Ecommerce




Tu fuente de financiacion ha de ser
tus flujos de caja




'95%

Startups no llegan al
e 50 O,
= ano

. — Fernando Trias de Bes



La Figura del Business Angel




La Figura del Business Angel

Persona Fisica
o Juridica

Propio
Patrimonio

Contactos
Know-How




Business
Angel

“No es un banco,
es un companero
de viaje”



La Figura del Business Angel
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La Figura del Business Angel

Seed - Startup

Tomando
Participacion

Préstamo
Participativo




“No le cuentes
milongas,

cuéntale
como vais a
ganar pasta”



La Figura del Business Angel
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La Figura del Business Angel

5.000 €
200.000 €

Rentabilidad
HITEUED

Diversificacion
Riesgos







Diversificar

Crear Valor




Formar Parte de Esto

i BlackBerry




Resumen Ejecutivo (I)




Resumen Ejecutivo (l)

Comprometido

Equilibrado




Compromiso del Emprendedor

Laboral Econdmico Emocional



“El Business Angel invertira en el
[ ] V 4 [ ”
piloto no en la maquina
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Resumen Ejecutivo (l)

¢Como Haces
Pasta?

Nivel de
Ejecucion




. “Si no creas Valor, estas condenado
la Extincion’’ -




Resumen Ejecutivo (I)




Resumen Ejecutivo (l)

Volumen y Tasa
Crecimiento

Segmento de
Clientes

Nivel de
Competencia




“Del Océano Azul al Pozo Ciego sélo
-.hay un paso”
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é¢Donde estas?




“Si no has de do que lo puedes
hacer, coOmoj vencerme”
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Resumen Ejecutivo (I}

Nivel de
Inversion

Fuentes de
Financiacion

% - Valoracion




“Tu idea no vale un Millon de €”
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Resumen Ejecutivo (I}

éDonde va la
Pasta?

Cash Burning
Rate (CBR)

Cifra de Negocio
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