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Material de ventas/Cuadro seguimiento llamadas telefónicas

CUADRO SEGUIMIENTO LLAMADAS TELEFÓNICAS

CUALIFICACIÓN LEAD*

CAMPAÑA EMPRESA PERSONA CONTACTO S/N INTERÉS NECESIDAD
IMPACTO  
NEGOCIO

ALTERNATIVA 120 DÍAS ¿DECIDE? 120 X 2 TOTAL NOTAS

*Tras la llamada debemos valorar cada una de las variables del Cuadro de 1 a 3, siendo 3 el valor más alto


