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Fecha: 22 de octubre de 2010

Hora: 11.15 horas

Objetivos:

En esta jornada, se entendera por qué es importante dominar esa “vocecita” interior que tantas veces se interpone

a la hora de alcanzar nuestros objetivos y cémo influye a la hora de desarrollar las habilidades y técnicas necesarias
para alcanzar el éxito en nuestra empresa. Trabajaremos en el proceso de ventas y profundizaremos en uno de los
momentos mas temidos por todo vendedor: "la objecidn". Aprenderemos las técnicas necesarias para manejar estas
objeciones y con ello a desarrollar acciones con éxito.

A quién va dirigida:
La jornada se dirige tanto a emprendedores y empresarios de la provincia de Castellén.

Ponente: Sales Partners Worldwide

Sales Partners es una franquicia especializada en mentoring y entrenamiento de directivos y equipos de ventas que
viene prestando sus servicios desde hace mas de 20 aios y que al dia de hoy se encuentra implantada en mas de 15
paises. Sales Partners fue fundada por Blair Singer (asesor de Robert Kiyosaki, autor del best seller “Padre Rico, Padre
Pobre” ) respetado hombre de negocios, lider y gurd de negocios en crecimiento.

Sus clientes van desde la lista Fortune 500 de las empresas mas importantes como Singapore Airlines, Deutsche Bank,
Redken Laboratoires, IBM y HSBC, hasta miles de pequefias y medianas empresarios que quieren que sus negocios y
sus vidas sean mejores.

Fecha: 22 de octubre de 2010

Lugar: Salon de actos del Centro Europeo de Empresas Innovadoras de Castellon
(CEEI Castelldn).

Horario: de 11.15 a 14.00 horas

Asistencia gratuita previa inscripcion, plazas limitadas.
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FEDER de la Comunitat Valenciana 2007-2013"



