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Contextualizacion

La comprension y aprovechamiento de los conocimientos impartidos no
requiere una formacion especifica previa, pues parte de la toma en
consideracion de la multidisciplinariedad de las perspectivas de acercamiento
a la materia y la diversa procedencia del alumnado.

El Curso se divide diez bloques tematicos que pueden ser agrupados en
torno a dos grandes areas: una de cuestiones generales relativas a la
contratacion internacional (parte general: bloque primero) y otra dedicada a
las diferentes figuras contractuales (parte especial).

El contrato es la principal forma de cobertura juridica del comercio
internacional. De ahi la importancia de contar con una adecuada formacion
que permita no tanto contar con una herramienta magica que dara solucion a
todos los problemas presentes en la practica sino, mas bien, aprender a no
frustrar la buena marcha de una operacion comercial por una defectuosa

articulacion del contrato.

Objetivos

El objetivo del Curso es procurar que el alumnado adquiera una
formacidon que le permita enfrentarse de forma preventiva y, en su caso,
patoldgica, a los riesgos e incertidumbres estructurales que caracterizan a la
contratacion transfronteriza.

Consecuentemente, tanto la parte general cuanto los distintos analisis
particulares procuran:

-Ofrecer mecanismos que permitan la identificacion, analisis vy
tratamiento de los riesgos propios de la contratacion internacional.

-Familiarizar al alumno con una realidad propia y distinta, la
contratacion internacional. Pese a las similitudes aparentes entre los
contratos domésticos y los transfronterizos, el mundo de la contratacion
internacional presenta incertidumbres estructurales que no se dan en el

trafico interno: indeterminacion de la sede de resolucion de controversias,



incertidumbre respecto del marco de solucion, inseguridad relativa a la

eficacia de una eventual solucion.

Programa

Bloque I. Problemas comunes a la contratacion internacional. Riesgos e
incertidumbres estructurales de la contratacion internacional. Mecanismos de
resolucion de controversias. Estudio especial del arbitraje comercial
internacional y de la solucién en sede jurisdiccional.

Bloque Il. Compraventa internacional de mercaderias. Incoterms.

Bloque lll. Agencia comercial internacional.

Bloque IV. Contrato de concesion-distribucion internacional.

Bloque V. Contrato de franquicia internacional.

Bloque VI. Contratos de colaboracion interempresarial. Joint Venture.
Asociacion temporal de empresas. Agrupacion Europea de Interés Econémico.
Bloque VII. Contratos de investigacion y desarrollo.

Bloque VIII. Comercio electrénico. Caracteristicas generales.

Bloque IX. Comercio electrdnico B2B.

Bloque X. Comercio electrénico B2C.

Metodologia

La estructura formativa esta basada en la interaccion entre contenidos
técnicos y experiencias reales. El trabajo sobre casos practicos es una
constante, y la utilizacién de las Gltimas tecnologias de la informaciéon una
herramienta para su maximo aprovechamiento.

La perspectiva de acercamiento a la materia pretende ofrecer una
vision pluridisciplinar del ambito contractual internacional, combinando el
analisis de los aspectos practicos y econdémicos con los juridicos. Como es
légico, dicho planteamiento condiciona la metodologia de trabajo y la

estructura interna de cada bloque tematico.



Metodologicamente, el curso se fundamenta en la discusion activa y
conjunta, a partir de un contrato o documento de base, de los puntos mas
oscuros que presentan las diferentes cuestiones programadas. Logicamente, la
posesion de dicha documentacion y el conocimiento por parte de los alumnos
de los materiales correspondientes a cada sesion es imprescindible. Cada
blogue tematico consta, asi, de tres partes basicas: un supuesto introductorio
o documento de base (clausulado contractual estandar); unos materiales
legislativos de resolucidn; un caso practico de reflexion final. Finalmente, el
apéndice bibliografico incluye, a titulo simplemente orientativo, algunas de

las aportaciones doctrinales mas significativas sobre el objeto de reflexion.

Horario

Las clases se impartiran en el Campus de la Universidad de Alicante,
durante los meses de diciembre 2008 y enero 2009, atendiendo al siguiente

calendario:

Noviembre 2009

Martes 10/11/2009: 19.00 a 21.00 horas

Miércoles 12/11/2009: 19.00 a 21.00 horas

Martes 17/11/2009: 19.00 a 21.00 horas

Jueves 19/11/2009: 19.00 a 21.00 horas

Jueves 26/11/2009: 16.30 a 18.30y 19.00 a 21.00 horas

Diciembre 2009

Martes 1/12/2009: 16.30 a 18.30 horas

Jueves 3/12/2009: 19.00 a 21.00 horas

Jueves 10/12/2009: 16.30 a 18.30y 19.00 a 21.00 horas
Martes 15/12/2009: 16.30 a 18.30 horas

Jueves 17/12/2009: 16.30 a 18.30y 19.00 a 21.00 horas
Lunes 21/12/2009: 16.30 a 18.30 horas

Martes 22/12/2009: 16.30 a 18.30 y 19.00 a 21.00 horas



Evaluacion

La evaluacion de los conocimientos adquiridos por los alumnos durante
el Curso se basara en la realizacion de una prueba final en la fecha que se

determine.

Derechos de admision

El precio de la matricula es de 180 € e incluye documentacion,
docencia, derechos de examen y expedicion del Certificado de Estudios en

“Introduccion a la Contratacion Internacional”.

Informacion e Inscripciones

Dia. Emilia Flores

Secretaria del Master en Comercio Internacional

Universidad de Alicante - Instituto de Economia Internacional
Edificio de Institutos Universitarios - Despacho n° 4.

Campus de San Vicent del Raspeig

Ap. 99. E-03080 Alicante

emilia.flores@iei.ua.es

TUf. +34 96 590 3582

Fax +34 96 590 3816

http://www.iei.ua.es/mci

Direccién

Prof. Dha. Gloria Pardo Alés.

gpardo®@ua.es

Prof. D. Alfonso Ortega Giménez.

alfonso.ortega@umh.es




Profesorado

Profa. Dra. Dia. Lydia Esteve Gonzalez (Profesora Titular de Derecho

internacional privado de la Universidad de Alicante)

Prof. Dr. D. Manuel E. Moran Garcia (Profesor Titular de Derecho

internacional privado de la Universidad de Alicante)

Prof. D. Alfonso Ortega Giménez (Profesora de Derecho internacional privado

de la Universidad Miguel Hernandez de Elche)

Profa. Dfia. Lerdys S. Heredia Sanchez (Profesora Asociada de Derecho

internacional privado de la Universidad de Alicante)

Profa. Dha. Carmen Garcia Mirete (Profesora Ayudante de Derecho

internacional privado de la Universidad de Alicante)
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