
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Objetivo 
 
En las fechas que se avecinan, seremos invitados e invitaremos a comidas, cenas, reuniones, 
fiestas, etc… unas veces personales y otras profesionales.  
El objeto de la jornada es conocer las claves y pautas a tener en cuenta a la hora de 
presentarnos, presentar nuestros productos, saludo, vestuario, donde nos sentaremos si 
somos organizadores, invitados, anfitriones del evento, y un sin fin de detalles que 
potenciarán nuestra imagen. 
 
Estructura y Contenido 
 

• Invitación, modo de envío, modo de respuesta, contenido, 
trato, accesos, ubicación, conocer la etiqueta del evento. • 
Reglas básicas de Networking, primero lo primero. • ¿Qué 
quiero?. • Análisis/evaluación situación actual, tengo lo que 
soy 
• “Haz los deberes”, preparar tu presentación de 59 segundos, 
30, 10, 5, durante la cena, en el cocktail, en el W.C., escuchar 
v’s decir, “para de hablar y empieza a vender” Cómo recibir a 
los invitados, cómo comportarse invitados con invitados… “las 
damas primero” • La mano, el beso, el contacto, el espacio 
corporal. 
• Cómo estar presente y mantener el contacto con tus nuevos 
contactos. • Dar primero, recibir después. • Plan de acción 

para lograr situación ideal. • Despedida de los invitados. • 
 
Beneficios 
 
• Ampliar la red de contactos. • Mejorar las relaciones sociales, personales y profesionales. • 
concer las claves de la etiqueta, las buenas maneras, la ceremonia, la cortesía, modales.  
 
Colaboradores 
 
 
 
 

“Nada es permanente a excepción del cambio.” 

Staff 
 
 
 
 
 
 
Adela Silla es Directora Protocolo y Eventos, 
Licenciada en Marketing y Publicidad. Cargos de 
Directora de Marketing y adjunta Dirección en 
organizaciones nacionales y multinacionales. Larga 
experiencia en el cargo de Relaciones Externas y 
Protocolo en Consellería Comunidad Valenciana. 
 
Alfredo Monrabal es networker, master en PNL. 
Licenciado en Económicas por la Universidad de 
Valencia. Graduado por Artesia High School Los 
Angeles CA. Moderador Club Activa-t Networking. 
Gestor y director de empresa familiar, Proyecto 
bachillerato a distancia de la UNED. 
 
Javier Pagán es Coach corporativo, master en 
coaching y desarrollo por la Portsmouth University 
Business School, International MBA por el Instituto 
de Empresa y la Loyola University Business School 
y Licenciado en Económicas por la Universidad de 
Valencia. Cargos de Dirección de equipos en 
España y extranjero, forma parte del cuadro 
docente de ENAE Business School y de la Escuela 
de Negocios Luís Vives. Trainer certificado por la 
Dale Carnegie University. 
 
Julio Torralba es networker. Postgrado en 
Publicidad y Comunicación. T. Superior en Gestión 
Comercial y Marketing.. Cargos de Asesor 
financiero y Director Club Activa-T NetWorking. 

Agenda 

NETworking 

FIESTA NAVIDAD ACTIVA-T NETWORKING 
- Protocolo Empresarial - 

 

…amplía contactos, aprende protocolo… y practica!! 
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Agenda 
 
 
20:30 recepción  
21:00 coacktail  
22:00 comienzo cena 
24:00 Copas networking 
 
 
Lugar           WANDû PALACE 
 
San Vicente, 160 
 
 
 
Incluye 
• Material didactico pre-jornada y post-
jornada. 
• Regalo de navidad (valorado en más de 
500€). 
• CD corporativo BD Asistentes. 
• Bienvenida + Cena + Mojitos 

Dress code: azul 


