¢, Qué explico?

Contenidos clave en una
presentacion ante inversores

CEEI
= VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



La frase....
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Si quieres pescar un salmoén...
...piensa como un salmoén

Ed Chigliak
Northern Exposure



Filtrado de propuestas

Muchos proyectos
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Proceso del/la inversor/a

\ ’
SINTESIS
« Resumen Ejecutivo + Presentacion verbal («Pitch»
MODELO
« Modelo de Neqocio
/

DECISION SOBRE
FINANCIACION



Proceso del/la emprendedor/a
« Modelo de Negocio

SINTETIZAR
« Resumen Ejecutivo + Pitch

BUSCAR FINANCIACION



Formato de un Resumen Ejecutivo
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Formato de un Resumen Ejecutivo

MARIA DIET, S.L.

. .
Sobre Maria Diet...
Ubicacian

La empresa inicié su actwidad en las insta-
laciones del CEEI Valencia en el afio 1097,
en un module de 150 m2. Al ir aumentando

de volumen. en el 2000 tuvo que trasladar-
se a Valencia. a un bajo de 400 m2, y pos-

04 ubicd
su actividad en sus instalaciones actuales
de 1,500 m2 en Segorbe.

Filosofia de producto

La empresa empezd desamollando y pro-
ducienda productos distéticos para &l canal
de herbaristerias, empezando con 20 refe-
rencias (basadas en materias primas de la
zona como almendra y algamoba) hasta
lizgar a las 300 referencias actuales.

Reslentemente. aprovechando el know
how tecnologico de la empresa acumulado
durante estos afios, y fras un desamolio de
2 afios, han introducide una nueva linea de.
productos: “icheese” (quesos vegetales sin
leche elsborados con  almendra) y
“protebio” (flambres vegetales de almendra
y girasol). Estos productos se presentaron

en |a pasada Feria Bio-
cultura 2012 en &l mes
de Noviembre, gurante
Ia cusl iniciaron conver-
saciones para |a distribucién de esta nusva
linea con la gran distribucién (Camefour,
Corte Inglés, Ecoveritas, ...}

Facturacién.

La facturacion del pasade afio 2012 fue de
1.260.000 euros. correspondiendo &l 15% a
Francia, Alemania, Portugal y Holanda, con
ol objetivo de intemacionalizar el 50% de
|as ventas

Las previsiones de los proximos ejercicios
son de:

-1.500.000 ewros para 2013

-2.000.000 ewros para 2014

Plantilla

La plantila actual es de 15 personas y se
vera aumentada en 5 personas mas a fina-
les de este ejercicio y 5 personas mis a lo
largo del 2014

Necesidades financieras...

Las necesidades financieras de 2 empresa ascienden a unos SB0KE. destinados 3l incremen-
to de la capacidad productva de la empresa para poder atender la ampliacion de lineas de

producto y mercados:
- 200KE - n de

- Adquisicién de nave contigua: 180KE

actuales: 100KE

- Adecuacion nave contigua: 100KE

Desde Octubre de 2012 se estin acometiendo gradualmentz las 2 primeras partidas.

Aspectos clave...

Industria Somes una imdus- Nuestre sector es la alimemta- L2 empresa cuenia con limeas de

tria con uma planta de pro-

ciin salndable. Nueswos produc-  products  immovadorss que

duccién modélica, sn procsso 103 VAN eNCaminados 2 1 Mejor  CuShtan com pafemte ¥ qus apar-
de mmplantacion de diversas de la salud de las persomas ¥ tan valor afadide al mercade,

‘nommas de calidad cuentan ademis con el aval eco-  generando incluso muevas cate-
logico de diversos cenificadores  porias de producto

Desarollamos muesga activi-  STOPE0S
dad en L2 comarca del Alte

Palancia, zons munal encua- Las perspectivas de gemeracién
inda dwmme de difeames  de empleo es que podssmos lleg
planes de apoyo al desamolle 3 uma phorlla de mis de 50 o

por parte de la UE personas antes de 4 aiias paises deTa UE

El objetvo de internacionali-
2acion 52 fija en que ¢l 504 da
12 factumacian proceda de atres




Antes de preparar la

oresentacion...

* Tipo de publico: perfil
* Tiempo disponible

* Recursos disponibles
* Objetivos a conseguir

* No hay un unico esquema: cuenta tu
historia



cQuiéen soy?

 Nombre y apellido
« Cargo
 Nombre de la empresa



.A qué nos dedicamos?

BREVE DESCRIPCION DE LA ACTIVIDAD
DE LA EMPRESA, INCLUYENDO
PRINCIPAL ASPECTO DIFERENCIAL

En una frase ser capaces de transmitirlo y
de seducir



¢ QUIén compone el equipo?

PERSONAS / FUNCIONES /
CUALIFICACION / EXPERIENCIA



Antecedentes

PRINCIPALES HITOS DE LA EMPRESA
HASTA LA ACTUALIDAD



Oportunidad de mercado

¢ POR QUE SE PIENSA QUE HAY
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO?

ARGUMENTACION
CON CIFRAS Y FUENTES



Descripcion del producto o

serviclio

EN QUE CONSISTE EL
PRODUCTO / SERVICIO

(CARACTERISTICAS ESPECIFICAS)



Aplicaciones y utilidades del

oroducto o serviclo

PARA QUE SIRVE LO QUE
LA EMPRESA VENDE



Elaboracion del producto o

serviclio

ASPECTOS FUNDAMENTALES

EN LA PRODUCCION DEL BIEN O
SERVICIO



Comparacion con la
competencia

ASPECTOS DIFERENCIALES RESPECTO
A OTROS PRODUCTOS / SERVICIOS



Mercado potencial

« DESCRIPCION, CUANTIFICACION Y
ARGUMENTACION DEL MERCADO
POTENCIAL

» IDENTIFICACION DE LOS CLIENTES
POTENCIALES



Estrategia comercial

COMO SE VA A VENDER
Y PROMOCIONAR EL
PRODUCTO / SERVICIO



Cronograma de hitos

QUE SE PIENSA HACER Y CUANDO,
RESPECTO A:

« DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS /
SERVICIOS

« ACCESO A DIFERENTES SEGMENTOS DEL MDO.
« INVERSIONES
« FINANCIACION



Previsiones econdomico

NEREEES

VENTAS, BENEFICIOS, EBITDA,
PLANTILLA, TIR, VAN...



Cuantificacion y destino de la

flnanciacion

« CUANTO CAPITAL SE NECESITA
« PARA QUE
« QUE SE OFRECE A CAMBIO

AL INVERSOR



¢, Y cuanto vale mi empresa?

* Valor no es lo mismo que Precio

 Ejercicio de reflexion:

— Valoracion Post-Money:

* Regla de 3:
— Si pido 100K€ a cambio del 10% de la sociedad,
— XK€ corresponden al 100% de la sociedad

— Valoracion Pre-Money:

 Valoracion Post-Money — Importe solicitado al
Inversor

» Sistemas basados en Flujos de Caja



Turno de preguntas




Datos de contacto

« NOMBRE Y APELLIDOS
« CORREO ELECTRONICO
« TELEFONO



Ejemplos:
Commercial, Elevator,...

 http://www.youtube.com/watch?v=S8cbl1P
tkYJc

 http://www.youtube.com/watch?v=eD3pzp
d6HTO (min.4:55)



http://www.youtube.com/watch?v=S8cb1PtkYJc
http://www.youtube.com/watch?v=S8cb1PtkYJc
http://www.youtube.com/watch?v=eD3pzpd6HT0
http://www.youtube.com/watch?v=eD3pzpd6HT0

