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Hola!
Soy Dani Tomás

 @Daniel_TS__

 @Danitomas.vlc

   danitomas.com
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CAMBIO DE PARADIGMA

Link al informe de Elogia de ABRIL 2020

75% compra Online

https://blog.elogia.net/hubfs/Ponencias/Elogia_El%20COVID19%20como%20acelerador%20de%20la%20sociedad%20digital.pdf?utm_campaign=Covid19%26eCommerce&utm_medium=email&_hsenc=p2ANqtz--gIM8EZN-eUSYMZ4kGYa8IIbr_qw-dMwPiKdQyAe64jIQSSHHZEWWPeXuGIFDhFZIAit2Yk_RV9oVYV8AIgHCWFaB-YQ&_hsmi=86139416&utm_source=hs_automation&utm_content=86139416&hsCtaTracking=f68da3c7-a237-4a46-9ed5-9cf0bfe13409%7Cf9c24def-6241-4d7f-84d8-158d9d9c60f3


CAMBIO DE PARADIGMA



VIDEOCONFERENCIA

https://www.danitomas.com


VIDEOCONFERENCIA

Herramientas para Videoconferencia  ABRIL 2020

https://marketing4ecommerce.net/top-5-herramientas-videoconferencias/


VENTA ONLINE

Link al informe completo de ABRIL 2020

https://wearesocial.com/blog/2020/04/digital-around-the-world-in-april-2020


VENTA ONLINE

● Ebooks
● Cursos
● Manuales
● Servicios de suscripción
● Podcasts
● Sitios de miembros
● Material para Oposiciones

● Softwares y servicios en 
línea (incluyendo SaaS)

● Videoclases
● Templates
● Códigos fuente, Scripts
● Iconos
● Revistas digitalizadas



VENDER ONLINE  
Proceso de 3 pasos

1.   MARKETING

2.   LANDING PAGE

3.   LIFETIME VALUE (LTV)

A                  B

Un ÚNICO Objetivo

TODO el valor que 
aporta un cliente

Cuida esa RELACIÓN 

http://www.laescuelademarketingonline.com
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LA WEB YA NO SIRVE*

*Siempre puedes usarla como lugar para poner cosas...



Una web tiene muchas páginas con cosas



La Web almacena tu información para 
que la vea otra gente

http://www.laescuelademarketingonline.com


En una web no tienes control

http://www.laescuelademarketingonline.com


Una mente confundida 
siempre dirá que NO

http://www.laescuelademarketingonline.com


Cuando cambies el paradigma 
de la WEB al FUNNEL 

todo cambiará 
para ti y para tu negocio

https://www.danitomas.com
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Un FUNNEL es 
una manera simple de organizar el pensamiento:

Guías a la gente para que tome ACCIÓN
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Pero qué es un FUNNEL ?



Qué pasa en la WEB



Qué pasa en la WEB



Qué pasa en el FUNNEL



Qué pasa en el FUNNEL



WEB - antes



FUNNEL - ahora



Todo pasa por un motivo

En el FUNNEL 
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Todo pasa por un motivo

Todo es parte de un SISTEMA

En el FUNNEL 

http://www.laescuelademarketingonline.com
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A

B



Quieres patatas fritas?

Te gustaría que las patatas
 fritas sean grandes?

Y si le añadimos un refresco
 y lo hacemos menú?



Toda persona que visita tu web es

porque tiene un PROBLEMA
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El Funnel ha de tener un OBJETIVO

- Captar Leads
- Vender un producto
- Hacer un evento o presentación

https://www.danitomas.com
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Captar Leads

- Negocio Local
- Empresa de Servicios
- ...

https://www.danitomas.com


Captar Leads - Clínica Dental



Captar Leads - Clínica Dental
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Captar Leads - Centro de Pilates
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Captar Leads - (con Lead Magnet)

- Saas 
- B2B

http://www.laescuelademarketingonline.com


Captar Compradores

- Lead magnet + producto físico + Upsell

http://www.laescuelademarketingonline.com


Captar Compradores

- Libro + Infoproducto + Coaching

http://www.laescuelademarketingonline.com


Captar Compradores

- Suscripción de Productos de mascotas

http://www.laescuelademarketingonline.com


Organizar Eventos (webinars…)

- Webinar + Página de Pedido post webinar

http://www.laescuelademarketingonline.com


EJEMPLO

https://www.danitomas.com
http://www.laescuelademarketingonline.com


Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?

NO

http://www.laescuelademarketingonline.com


Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?
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Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?
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Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?
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Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?



Pero… Un FUNNEL son sólo Páginas?



Y luego todo se ANALIZA
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¿CÓMO VENDO CON UN FUNNEL?

http://www.laescuelademarketingonline.com


ELEMENTOS

Atención
Vender algo
 irresistibleEmoción

EL GANCHO LA HISTORIA LA OFERTA

http://www.laescuelademarketingonline.com
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Crea tu OCÉANO AZUL

La Clave para el Éxito en tu Estrategia

https://www.danitomas.com


Paso 1 
Elige el MERCADO
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CLIENTES de un Mercado
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CLIENTES de un Mercado

3.   FRÍO

http://www.laescuelademarketingonline.com


CLIENTES de un Mercado

3.   FRÍO Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

1.   HOT

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

1.   HOT

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución

Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

1.   HOT

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución

Problema        Solución

  EL Cliente Soñado 
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CLIENTES de un Mercado

1.   HOT

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución

Problema        Solución

  EL Cliente Soñado Problema        Solución
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CLIENTES de un Mercado

1.   HOT

2.   TEMPLADO

3.   FRÍO Problema        Solución

Problema        Solución

Problema        Solución

  EL Cliente Soñado Problema        Solución
COMPRADOR
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El TIEMPO que necesites para  
EDUCAR a tu Cliente

es Inversamente Proporcional a 
la RENTABILIDAD a corto 

plazo

http://www.laescuelademarketingonline.com


VENDER ONLINE  
Proceso de 3 pasos

1.   MARKETING

2.   LANDING PAGE

3.   LIFETIME VALUE (LTV)

A                  B

Un ÚNICO Objetivo

TODO el valor que 
aporta un cliente

Cuida esa RELACIÓN 
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Paso 2  
Crea una OFERTA (No un producto)...

Si no vendes una OFERTA, 
tu única opción es competir en PRECIO

http://www.laescuelademarketingonline.com


DISEÑA 
una 

BUENA OFERTA
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Producto

DEJAR de vender Productos o Servicios !

Oferta
versus

http://www.laescuelademarketingonline.com


Precio

PRECIO no es VALOR

Valor
Lo pone el Vendedor Lo pone el Comprador
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Producto

Cómo NO competir BAJANDO LOS PRECIOS

Oferta
versus

Precio Valor



Paso 3  
Crea una buena HISTORIA 



La Historia

Amplifica

El Valor
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La Manera de Contarla 
es lo que Genera el 

DESEO

http://www.laescuelademarketingonline.com


Crea tu OCÉANO AZUL

No puedes simplemente entrar en el ROJO y pedir feedback

Céntrate en hacer algo diferente, no mejor 

Hay un MÉTODO

http://www.laescuelademarketingonline.com


Pregúntate:

Con mi mensaje
Con mi contexto

- Tan importante es Cualificar como DES-Cualificar

¿Quién quiero que sea mi cliente? 

LO DECIDO YO

http://www.laescuelademarketingonline.com


GRACIAS!
Soy Dani Tomás

 @Daniel_TS__

 @Danitomas.vlc

   danitomas.com
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Herramientas:  (Click para ir a su web)

- Clickfunnels 
- Active Campaign
- Funnelytics

Son Links de Afiliado, así que si lo compras yo me llevo una pequeña comisión (en lugar de dar el 100% a la empresa). 
Escríbeme y te ofreceré una explicación detallada de cada una de ellas y de cómo las uso, para que no tengas ninguna duda.  ;-)

http://bit.ly/CFDanitomas
https://bit.ly/ACDanitomas
https://bit.ly/FLDanitomas
http://bit.ly/CFDanitomas
https://bit.ly/ACDanitomas
https://bit.ly/FLDanitomas

