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ACLARATORIA:



CIÓNINFORMA
•

•

•

•



COMERCIAL
INTELIGENCIA



CIÓNDETEC
•

•

•

•

•
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CIÓNSELEC



ES ORO.

NO TODO LO QUE BRILLA

•

•

•

•



PROSPECTOS

VALIDA TUS
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•

•

•
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CIÓNCLASIFICA



TU MAPA DE RUTA

DEFINE CLARAMENTE

•

•

•

•



DECISIÓN

INICIAL

PROPUESTA

REVISIÓN

DECISIÓN

PLAZO

CORTO

MEDIANO

LARGO

VALOR

POCO

MEDIANO

ALTO
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CIÓNCONCENTRA



TU TIEMPO DE VENTA

SÉ EL PRIMERO EN VALORAR

•

•

•
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PREVISIÓN

MANTÉN SIEMPRE UNA

•

•

•
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CIÓNDINAMIZA



NO SE DETENGA

QUE EL VIAJE



SIÓNCONCLU



RESOLVIENDO 
TUS DUDAS



¡GRACIAS

NUEVAMENTE!
OFERTA ESPECIAL DE HOY:
UNA HORA de consultoría GRATUITA

para todo persona / empresa que quiera hacer una revisión

de su ESTRATEGIA DE VENTAS.

joel@joelpintoromero.com



HASTA LA PRÓXIMA


