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" El 90% de los 
negocios fracasa por 
la falta de clientes"



UN ALTO EN EL CAMINO



Desarrollo de Cliente.

Búsqueda del Modelo de Negocio Ejecución del Modelo de Negocio

problema-solución producto-mercado

1 2 3 4

descubrimiento de 
cliente

validación de cliente creación de cliente construcción de la 
compañía

PIVOTE



ENCAJE PROBLEMA - SOLUCIÓN

ENTREVISTAS DE PROBLEMA

ENTREVISTAS DE SOLUCIÓN
EXPERIMENTOS DE SOLUCIÓN



ENCAJE PRODUCTO - MERCADO





AIDA : TODO ES PSICOLÓGICO
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DESCUBRIR PROBLEMAS ENAMORAR CON LA
SOLUCIÓN

ETAPA DE REFLEXIÓN

CONVENCER PARA QUE
ME COMPREN A MÍ

FACILITAR EL PROCESO
DE COMPRA
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CANALES

MÉTRICAS
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MVP
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PROBLEMA - SOLUCIÓN
PRODUCTO – MERCADO

(early Adopters)

PRODUCTO - MERCADO ESCALADO



NEGOCIO LOCAL – LOCAL (FMV)





ONLINE OFFLINE

ATENCIÓN INTERÉS CONSIDERACIÓN VENTA



¿ EMBUDO O COLADOR?



ECOMMERCE



EMBUDO



DEMO FMV





TE APOYAS EN UNA METODOLOGÍA DE IDEACIÓN



Acceso a las herramientas BIK.



¿DUDAS?
¿PREGUNTAS?

t.avila@ceei-elche.com
tbueno@ceei-elche.com

mailto:t.avila@ceei-elche.com
mailto:tbueno@ceei-elche.com
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