


Roadmap proceso de ventas

EMBUDOS

CAC - LTV

VIRALIDAD

ANÁLISIS Y ACCIONES



Roadmap proceso de ventas  - Introducción

De qué vamos a hablar en este webinar

Vamos a hablar fundamentalmente de los Embudos de nuestro modelo de negocio.

Vamos a ver cada una de las fases de los Embudos para comprender qué es lo que 
deberemos hacer en cada una de ellas.

Y también veremos un ejemplo de Coste de Adquisición de un Cliente y de Life Time 
Value como dos de las métricas clave que van relacionadas con los Embudos.

Y a conectarlos Embudos con el TimeLine de los Jobs to be Done como paso del proceso 
de compra, experiencia y valoración.

Y de viralidad de ese motor de crecimiento que ya vimos antes pero desde otra 
perspectiva.

Y cerraremos con la necesidad de Analizar y Tomar decisiones en función de los 
resultados de nuestros Embudos.



Roadmap proceso de ventas  - Embudos



Roadmap proceso de ventas  – Cualificando el embudo



Roadmap proceso de ventas  – Anatomía de un embudo



Roadmap proceso de ventas  – Anatomía de un embudo



Roadmap proceso de ventas  – Más allá de los embudos…



Roadmap proceso de ventas  – Viralidad en los embudos



Roadmap proceso de ventas – Anatomía de un embudo



Roadmap proceso de ventas – Anatomía de un embudo



¡Gracias!


