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QUIENES SOMOS



Fundadores de la Revista:



(OPTIMIZACIÓN DEL FUNNEL COMPLETO)

VALOR OPTIMIZADO 
por CLIENTE





La Metodología…

LOS
CINCO
ASPECTOS

1
2
3
4
5

Imán de Prospectos

Gancho de Clientes

Producto Principal

Potenciador de Ingresos

Senda de Retorno 



1.
IMÁN 
DE PROSPECTOS



¿Qué Es Un
IMÁN DE
Prospectos?

Un “pedazito” de valor
que soluciona un
problema ESPECIFICO
para un mercado
ESPECIFICO a cambio
de un registro



¿POR QUÉ
IMANES?

Los prospectos quieren
satisfacción inmediata
y algo que pueda ser de
ejecución INMEDIATA. 
Los Imanes les da eso… 



¡¡DEBES SER ESPECÍFICO!!

MERCADO IMAN DE PROSPECTOS
• Inversores • “5 Acciones Con Más Dividendos”
• Forex Trading • “Tutoriales de Metatrader”
• Bloggeros • “Cómo Convertir Tu blog en un App”
• Solteros • “Test del Beso”
• Jugadores de Golf • “Cómo lanzar la bola más lejos”
• Purificación de agua • “Cómo eliminar la cal sin sal”



LOS 
TITULARES IMPORTAN

CASO PRÁCTICO:   50.000% INCREMENTO



Publicado: 1982
Copias Vendidas: 5.000



Re-Edición: 1998
Copias Vendidas:

Más de 
2.5
MILLONES!!!!



GRAN LECCIÓN…

HABLA DEL RESULTADO 
FINAL DESEADO

“Cómo Conseguir Amigos e Influenciar En Las Personas” 
“Levantarse Productivo” 

“Conseguir Cerrar Ventas” 





CASO PRÁCTICO #1: 
ESCUELA DE CHINO

ANTES:

# de Nuevos Prospectos:

1 al Día







400% DE INCREMENTO
¡¡EN PROSPECTOS 
CUALIFICADOS!!





JUEGA CON LA CREATIVIDAD



JUEGA CON LA CREATIVIDAD



TEST RECOMENDADO
• Título del Imán

• Tiempo de envío del imán

• Largura de la landing page y tipos

• Titular de la página de captura

• Frecuencia de la página de captura 
(más opt-ins en más páginas)

• Texto del Botón



¿QUÉ ES UN
GANCHO?

Un artículo o 
producto de muy bajo 
precio que es 
irresistible y que 
convierte tus 
prospectos en 
¡¡COMPRADORES!!



15% DE LAS VENTAS 
EN MUSICA



2.
EL
GANCHO 



DEBES 
ENCONTRAR SU

“QUESITO”





QUESO DEL FABRICANTE DE VELAS



QUESO PARA EL 
GUITARRISTA 



QUESO PARA PROBLEMAS 
DE CAL





QUESO PARA PROBLEMAS 
DE CAL



PRODUCTOS FÍSICOS COMO 
GANCHOS



QUESO PARA PROBLEMAS 
DE CAL













TEST RECOMENDADO
• Nombre/Título

• Titular de la landing page

• Precio

• Paquete vs. Producto Único

• Digital vs. Físico



3.
PRODUCTO
PRINCIPAL 



Conseguí pasar de 
convertir 2 visitantes
por cada 100 a 4 por 

cada 100…



MODELOS DEFECTUOSOS



LA META NO ES OPTIMIZAR
RATIOS DE CONVERSION…



LA META ES 
OPTIMIZAR

¡¡INGRESOS TOTALES!!



GRAN 
CONSEJO #1

¡¡LA SECUENCIA LO ES TODO!!



LA SECUENCIA 
ES 

FUNDAMENTAL



21 PASOS DE UNA
CARTA DE VENTAS



GRAN 
CONSEJO #2

¡¡LO QUE MEJOR CONVIERTE SON
PRUEBAS!!



¡¡LAS PRUEBAS 
TRIUNFAN!! 

¡20 - 80% DE AUMENTO EN 
CONVERSIONES!



TEST RECOMENDADO
• Puntos de precio

• Pago único vs. pagos fraccionados 

• Prueba vs. sin prueba

• Titular

• Periodo de garantía

• Texto vs. Video vs. Híbrido



4.
POTENCIADOR
DE INGRESOS 





TIPO DE
POTENCIADORES
DE

INGRESOS

1. Oferta Inmediata
2. Venta Cruzada
3. Reguladores
4. Paquetes y Kits
5. Valores añadidos
6. Extensiones de 

lineal
7. Suscripciones Vip



¿LO QUIERES

PATATAS?
CON

1. OFERTA INMEDIATA



GASTAN  $1.91 para conseguir que 
alguien vaya por el McAuto.
GANAN  $0.18 por una hamburguesa de 
$2.09
GANANCIAS Extra de $1.14 en la venta 
de bebida + patatas fritas 

$1.32 DE 
BENEFICIO

(7.3 Veces Más Que El Producto 
Principal)



CASO PRACTICO: CLEVELAND 
EQUIPAMIENTO



CASO PRACTICO: CLEVELAND 
EQUIPAMIENTO

• Producto Principal (Selladora) - $250
• 40% de margen - $100
• Coste de Adquisición (tras AdWords) - $70
• Beneficio NETO: $30 
• Venta Inmediata (elemento extra) - $60 
• 100% de Beneficio (gratis del fabricante)
• 50% compraban - ¡¡ EXTRA $30 POR VENTA !!



100 %
INCREMENTO EN BENEFICIO
¡¡SOLO EN ESE ARTICULO!!



2. VENTAS 
CRUZADAS



3. 
REGULADORES



EVENTOS Y 
CONSULTORIA



LA PREGUNTA 
MAGICA3 Palabras Que DUPLICARON 
Nuestro Negocio…





4. PAQUETES Y KITS







5. VALORES AÑADIDOS



6. EXTENSIONES DE LINEAL







7. SUSCRIPCIONES VIPS





LA FORMULA DEFINITIVA PARA 
DESARROLLAR UN 

POTENCIADOR DE INGRESOS 
ES… 



VELOCIDAD Y…



…AUTOMATIZACIÓN



5.
RETURN PATCH 



4 FORMAS DE 
INCREMENTAR LA 
FRECUENCIA DEL 

COMPRADOR…



SENDA DE 
RETORNO

1. COMUNICACIÓN 
ESTRATÉGICA 
CONSTANTE

2. SEGUIMIENTO 
AUTOMATIZADO

3. REMARKETING CON 
BANNERS

4. MARKETING CON 
AUDIENCIA 
SEGMENTADA



1. COMUNICACIÓN CONSTANTE 



2. SEGUIMIENTO AUTOMATIZADO



3. REMARKETING CON BANNER



4. AUDIENCIA SEGMENTADA











¿SUENA DIFICIL?
¿SUENA COMPLICADO?



¡¡LO 
ES!!


